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Proposta de venda de GLPem botijes sem observacio de marca traz & discussio a

Mercado de GLP busca atrair
investimentos para crescer ainda mais

Abertura para capital privado
gera otimismo, mas é preciso
evitar medidas que elevam preco
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o 10° maior mercado
do mundo

e podem afetar seguranca

Brasil € 0 10 maiar rmercado de
0 gas liguefeito de petrolea (GLP)

do mundo e tem a oportunidade
de galgar urn nava patamar. Cam aber-
tura & livre concarréncia para assumir o
abastecimento do gas, a fase atual faz
com que 0 setor projete atrair pesados
investimentos privados ao Pals.

Junto com essa expectativa posifiva, 0
antincio de gue a Pefrobras ndo sera mais
responsavel pela fofalidade do abas-
tecimento de GLP traz um desafio. "0
momento & extremamente promisscr e
requer afracao de capital privado para ga-
rantia do abastecimento. A preacupaczo &
que, se N30 existirern os incentivos ade-
quados e o Brasil voltar a crescer, pode-
mos fer um gargalo de infraestrutura de
produczo e logfstica do GLP', alerta Sergio
Bandeira de Mello, presidente do Sindica-
to Nacional das Empresas Distribuidoras
de Gés Liquefeito de Petréleo (Sindigas)

Bandeira de Mello destaca que mu-
dancas na regulamentac3o sac decisi-
vas parague o mercado de GLP se torme
mais atraente aos olhos da iniciativa
privada. O Sindigas defende alteraces
especificas que podem ser impartantes
para um "salto” do gas com a abertura
do rmercado (leia mais nesta pagina);
"Ha uma oportunidade para o sefor
privado investir e ter pratagonismo no
abastecimento, mas & importante que a
agenda requlatéria esteja perfeitamen-
te afinada com esse objetivo. £ preciso
criar incentivos adequados de previsibi-
lidade para que esses investidores en-
frem em novos projetos, garantindo o
abastecimento nacional'.

A enfrada de novos afores no abaste-
cimenta primario pode impulsionar um
mercado gue j4 se destaca pela pujanca
e exceléncia do servico prestado. O sefor
de GLP nao aparece nas listas dos Pro-
cans estaduals e municipais entre pro-
dutes ou empresas que recebem mais
queixas. Pelo confrario: ha satisfacao
elevada com aentreqa porta aporta dos
botijges. "Ternos uma caracteristica de
presenca residencial muito grande. Nas
pesquisas de satisfagdo com o consu-
midor, eles citam valores muito pessoais
quando falam do servigo, como confian-
 Ca infimidade e sequranca. Tambem ha

aquestao de o entregador de gas entrar
.
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27% de participacdo
na matriz energética

residencial

12 botijoes de ate

E 13 kg entregues por
segundo no Brasil

W*  98%dos lares

Presente em 100%
dos municipios e

19 distribuidoras
e 70 mil revendas
autorizadas

na sua casa’, afirma Bandeira de Mello.

S3o mostras de um setor consalidado e
que funciona bem, mas que ndo deixa de
rmiirar urm futuro promissor. A expectativa po-
sitiva no se da apenas por transformactes
na realidade brasileira. Ha também um ce-
nério internacional favoravel. Como ha muita
oferta de GLR 05 precos se tomaram extre-
mamente atrativos, 0 que coloca o combus-
tivel emn posicdo de competir em condicBes
favoraveis com outros energeticos.

Referéncia em atendimento, sequranca
e confiabilidade; o setor de GLP brasileiro
Ve no horizonte a possibilidade de atracao
de investirnentos em dutos, terminais por-
tuario, unidades de produc3o e envase do
produto. Com mais abertura no mercado
de importagao e produgao — que, neste l-
timo, inexiste haje-, a tendéncia é de que o
gas seja um dos protagonistas da praxima
onda de crescimento do Pals.

RISCOS DA VENDA FRACIONADA €
DOS BOTLOES SEM MARCA

Em meio ao momento de transforma-
cdes do mercado de GLP, sefores do go-
VErne propuseram mudancas que podern
ser barreiras para o crescimento do setor.
liberar a venda fracionada do gas e per-

34,4 milhoes de
botijdes entregues

porta a porta por més

7.3 milhoes de toneladas

O Estado de S. Paulo

de gas comercializadas em

2018 (botijges e granel)

mitir que o combustivel de uma distri-
buidora seja colocado em botiides de
uma concorrente.

A venda fracionada resulta em au-
mento de riscos para a sequranca, ja que:
0 processo industrial do envase, hoje
feito em plantas seguras em zonas in-
dustriais, seria transferido para dreas Ur-
banas, inadequadas para essa atividade.

Além disso, o efeito de reduzir os pre-
(o5, desejado pelo govemo com essa
medida, nao serd alcancado, ja que o valor
por quilo de GLP & mais caro, comn aperda
de escala *Se vamos tratar de oferecer o
GLP em preo mais acessival para as fa-
milias de baixa renda, & importante que
existam programas sociais focalizados,
direcionados a essas familias, e nao algo
de uma forma genérica que engloba toda
osetor de GLP' analisa Bandera de Mello.

J4 a proposta de venda de GLP em
batiges sem observaczo de marca traz
adiscussao aguestao da garantia e res-
pansabilidade das distribuidoras. A mar-
caindicaclaramente quem érespansavel
pela qualidade, quantidade e integridade
dao cilindro que o consurmider tern dentra
de casa, algo essencial por se fratar de
urn gas altarnente inflamavel.

Tempo médio de entrega
de 17 minutos, menor do .

que a entrega de pizza
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0 que é preciso mudar
na agenda regulatdria

Nao basta o fim da diferencia¢do de pre-
cos. Desde 2002, a Petrobras cobrava
valores diferentes na refinaria de acor-
do com o tamanho da embalagem. Veja
as principais mudancas que precisam
ser encominhadas para forfalecer ainda
mais o setor de GLP no Brasil e permitir
que o capital privado assuma parfe im-
portante do abastecimento:

Resquicio da primeira Guerra do Golfo,
em 1920, quando havia escassez de
GLR as restricoes de uso hoje nao fa-
zem sentido. Derrubar a proibicao da
utilizacao de GLP em saunas, piscinas
e caldeiras tornaria o mercado mais
interessarite para o capital privado.

As 70 mil revendas legalizadas de GLP
tem de concorrer com vendedores
clandestinos, gue n3o cumprem as
obrigactes legais para vender gas.

Ao longo da histéria, o preco do gas
se tornou ‘assuntc’ de diferentes
presidentes da Republica. Nao deve-
fia ser assim. Em vez de subsidiar o
GLP indiscriminadamente, 0 que afu-
genta investidores, o gaverna pode
focar os esfarcos em programas que
diminuam o valor somente para as
familias de baixa renda

Termos uma caracteristica de

presenga residencial muito grande.
Nas pesquisas de satisfacdo com o
consumidor, eles citam valores muito

pessoais quando falam do servico,
como confianga, intimidade”

Sergio Bandeira de Mello, presidenite do Sindicata Nacional das
Empresas Distribuidoras de Gés Liquefeito de Petroleo (Sindigss)

RS 5,8 bilhdes
em impostos
recolhidos
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