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historia da Liguigds comega na
[talia, pouco antes da Segunda
Grande Guerra. Foi uma das em-
presas pioneiras na exploragao co-
mercial do gas liquefeito de petro-
leo para uso domeéstico. Na época, os dois com-
bustiveis mais usados nas casas italianas eram
a lenha e o carvao vegetal, este especialmente
no inverno, quando o fogdo tambem funcionava
como aquecedor de residéncia.

A introducio do glp , seia em fogdes, seia
em aguecedores, éra trabalho dificil, que de-
mandava alieragdes de hibitos consolidados dos
consumidores. Neste periodo imicial, a Liqui-
gds italiana comegava a formar uma grande
equ:pe de vendedores ¢ técmicos, entre os quais,
mais tarde, alguns viriam transferir sua expe-
riencia para o Brasil. Com o inicio da Guerra
da Africa ¢, logo apds, a deflagraciio do con-
flito mundial, a Liguigds — como (odas as em-
presas petroliferas do mundo — foi obrigada
a reduzir suas atividades a0 minimo, uma vez
que produgdo ¢ economia s¢ voltavam para 0
eafor¢o de guerra.

Em 1945, apos o armisticio, a ltdlia adotou
novos caminhos politicos e econdmicos. A re-
construgdo do pais foi um trabalho dificil, que
cxigiu imenso esforco de toda a populagio. Nes-
ta época, a Liquigs voltou a operar em toda
a peninsula. Promocionalmente, em campanhas
conjuntas com outras industrias, eram vendi-
dos fogareiros de dois bicos, com botijoes de
pequena capacidade. Foi a forma utilizada —
com sucesse — para introduzir o glp nos la-
res italianos. Do ponto de vista técnico, a em-
presa aperfeicoou suas normas e procedimen-
tos, que se tornaram padrdo em todo o pais.
Os fabricantes de fogdes submetiam seus pro-
dutos & aprovagio nos laberatorios da Liqui-
gés, antes de liberar a comercializagdo, E inte-
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ressante notar que a8 Liguigds, embora com
grande participagdo no mercado, nio detinha
monopélio e enfrentava a concorréncia de ou-
tras empresas no setor.

Em 1953, consclidada sua posicio no mer-
cado interno, a Liquigds iniciou suas operagdes
no exterior. Na América Latina, apds uma ex-
periéncia pouco representativa no Equador, a
empresa optou por trabalhar no Brasil, *Na
epoca, apenas duas distribuidoras operavam no
pais; a Ultragaz, do grupo lgel, ¢ a Gasbras,
subsididria da Standard Oil",

Na [talia, a empresa convocou um péqueno
grupo de funciondrios para montarem uma no-
va distribuidora, a partir do zero, no novo pais.
Trouxeram inicialmente 187,500 botijoes (va-
zios) de 10 quilos  seu conhecimento do pro-
duto a ser comercializado, O esquema empre-
sarial adotado foi a criagdo de companhias re-
gionais, com participagdo de socios brasileiros.

Em 1954, em Sa@o Paulo, foi constituida a Li-

quigds do Brasil, com participacao brasileira,
através de duas conhecidas figuras da vida eco-
nomica ¢ social da c:dade. Nelson ¢ Wilson
Mendes Caldeira. O primeiro gerénte nacional
foi Amaldo Vieira de Carvalho. Os botijdes im-
portados, com autorizagdo da SUMOC, inte-
gralizaram o capital inicial italiano.

Apesar de sediada em Sdo Paulo, a Liqui-
gds do Brasil comegou a operar em Salvador,
utilizamdo o glp produzido pela Refinaria de
Mataripe, O enchimento era feito na propria re-
finaria e os botijdes transportados em barca-
cas a Salvador, para distnibuicao domiciliar. Na
verdade, tratava-se de uma experiéncia piloto,
quase teste de mercado.

Al¢ entdo, as empresas ja instaladas no pais
tinham per norma comercializar o gds a partir
da venda imicial conjunta de fogio ¢ botijoes,
A Liquigds, partindo para a venda exclusiva do
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gds, rapidamente montou uma rede propria de
concessiondrios €, no dia 6 de agosto de 1955,
marcou sua entrada efetiva no mercado pau-
lista.

O lancamento foi precedido de ampla cam-
panha de divulgacio e despertou grande sim-
patia nos comerciantes do Estado. O antincio
de que estavam abertas inscrighes para nomea-
¢a0 de concessionarios teve um resultado ines-
perado. Centénas de comerciantes se candida-
taram a concessao. Com isto, a8 Liguigas abriu
o mercado do interior dos estados de Sdo Paulo
e Mato Grosso, evitando confrontagdo maior
com as concorrentes, concentradas na Capital.
Foi a chave de um rdpido sucesso. Liberados
para comercializar gualquer marca de fogdo,
o5 concessiondrios incentivaram com fidelida-
de a revenda do gas da nova distribuidora.

Seguindo o esquema de constitui¢do socie-
taria adotado em Sdo Paulo, foram criadas, su-
cessivamente, as coligadas Liguigas do Parana
— Santa Catarina, Liquigds do Rio Grande do
Sul e Liguigds de Minas Gerais — Espirito San-
to, Nestas empresas também participavam bra-
sileiros, com 40% do capital. No inicio das ati-
vidades, os botijdes para o Parana ¢ Rio Grande
do Sul eram transportados por via maritima,
partindo de Santos. Em Minas, o produto era
recebido da REDUC (Refinaria Duque de Ca-
xias), por via rodoviaria.

Em 1968, a Liquigds comprou a parte de seus
socios regionais ¢ unificou 8 empresa, que pas-
s0U & operar com uma (nica administragdo,
centralizada em 530 Paulo.

Promocionalmente, a Liquigds destacou-s¢
por algumas atividades suf generis. Ela manti-
nha um concurso interno entre seus revende-
dores: aos que mais se destacavam, oferecia via-
gem a Irdlia, onde, além do turismo, visitavam
as instalacOes da Matriz. Um desses revende-
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dores la conhecen um estranho veiculo, wtili-
zado para promover os diversos usos do gip .
Tratava-se de uma vitrine ambulante, de gran-
de efeito promocional. Encantado com a idéia,
o revendedor convenceu a empresa a mandar
buscar o tal dnibus na [tdlia. Durante alguns
anos, com c¢hapa de Milano, o carro demons-
tracdo viajou pelo interior do Brasil, com gran-
de repercossio.

Na década de 70, a crise mundial do petrd-
leo que afetava os paises cancelou grandes in-
vestimentos ¢ gerou modificagdes estruturais,
direcionando alpuns grupos 8 uma nova ade-
quagao de mercado. A Ligquigas adguiriu a He-
liogds do grupo Motecatini, quando este orien-
tou 4 concentra¢do de suas atividades na drea
guimica, Visando maximizar sua atuacio nas
dreas de maior coneentragio de consumidores,
a Liquigds revendeu parte da estrutura da He-
liogas no nordesie ¢ Bahia

Em 1981, a Liquigas, que tinha uma peque-
na parcela de capital estatal, foi absorvida in-
tegralmente pela Agip Peiroli, uma das socie-
dades lideres do Grupo ENI (Ente Nazionale
Idrocarburi).

No Brasil, como em outras paries do mun-
do, a Liquigas, por intermeédio de sua incorpo-
radora Liquipar 5/A Empreendimentos e Par-
ticipacdes, também e integrou ao grande com-
piexo da ENIL

Além de operar na area de gip , a Liquipar
atua na agropecudria, inddstria petroquimica,
transporte, informatica, importagio ¢ exporta-
¢ao, salientando mais recentemente & produgo
e distribuigdo da avangada linha Agip de lubri-
ficantes automotivos e industriais.

Para o consumidor brasileiro, 8 Lignigas
acrescenta hoje o substancial aporie de pesquisa
¢ tecnologia da Agip e ostenta, ao lado de seu

tradicional losango/simbolo, o logotipo AGIP,
inspirado na loba romana e amplamente iden-
tificado nos cinco continentes onde atua.



